Das sagen unsere Mandanten:

Christian Czuday (29), Marketingfachmann

Sehr angetan. Unser MehrWert-Berater versteht es, komplexe Dinge
auch far ,Laien” einfach aufzuarbeiten und Hintergriinde, die Gber den
Ublichen Horizont hinausgehen, gerade bei Geldanlage, Altersvorsorge
und Versicherungen zu erklaren. Wir schatzen seine ehrliche Meinung zu
Produkten und dass er auf unsere individuellen Bedurfnisse eingeht sehr.

Dr. Benedikt Kaufmann (31), Jurist & Dr. Katharina Kaufmann (30), Arztin
Wérmstens empfehlen. Nachhaltigkeit und ethische Prinzipien sind

uns auch bei der Gestaltung unserer Finanzen wichtig. Daher lassen wir
uns - gerade auch als Berufsstarter - von unserer MehrWert-Beraterin
mit passgenauen und nachhaltigen Lésungen beraten: Fachlich top,
geduldig, empathisch sowie genau auf unsere BedUrfnisse und Wiinsche
zugeschnitten.

Norbert Siemer (52), Schulleiter

Sehr gute, sehr zuverlassige Beratung. Beratung in Versicherungsfragen;
Immer zum Wohl und im Interesse von uns Kunden; sehr hilfsbereit.

« Versicherungsfragen sehr gut erklart und sehr verstandlich.

+ Insgesamt: Hervorragende Beratung und Begleitung.

« Sehr freundlich; Anteilnahme an der Situation des Kunden.

Dr. Stefan Loibl (31), Chemiker & Elisabeth Loibl (32), Arztin

Tolle Beratung & Begleitung. Unsere MehrWert-Beraterin geht absolut
individuell auf unsere Lebenssituation ein, analysiert mit uns Plane

und Winsche, gibt DenkanstdBe, erarbeitet mit uns sehr konzeptionell
eine genau auf uns zugeschnittene Finanzstrategie mit Weitblick und
wirklich unabhangig von Anbietern. Die Entscheidungen bleiben bei uns.
Die Nachhaltigkeit der Produktldsungen spiegelt unsere personliche
Einstellung wider!

Warum MehrWert? - Weil gute Losungen
einfach Sinn machen!

Unabhangigkeit von Banken und Versicherungen ist nicht neu. - Neu ist, was man daraus
macht! Sie offen, transparent und mit der Zeit, die Sie fur lhren Finanzplan brauchen, zu beraten
ist moglich, weil wir frei von Konzerninteressen sind und weil wir keine hauseigenen Produkte
verkaufen!

Ganzheitliches Finanzkonzept: Absicherungsthemen, Sparvorgange und Geldanlagen
aufeinander abzustimmen ist nichts Besonderes! Diese fein auf |hre personlichen
Lebensumstéande, Rahmenbedingungen, Vorstellungen und Plane auszurichten und zwar so,
dass Sie sich darin wiederfinden, ist echte Handwerkskunst!

Qualitat & Klarheit zeigt sich in einem stimmigen Konzept und in griffigen soliden
Finanzldsungen. Rechnen Sie mit qualitativ hochwertigen Finanzprodukten namhafter Anbieter
und Spezialisten, die wir geprift und ausgewahlt haben.

Kompetenz: Erwarten Sie hohe fachliche, soziale und kommunikative Kompetenz! Erwarten Sie
von uns Aus- und Fortbildung, Spezialisierung und ausgefeilte Expertise in einzelnen Bereichen
sowie eine vielseitige Teamarbeit, in der wir unser Know-how fir Sie bindeln!

Werteorientierung auf Augenhéhe: Gegenseitiger Respekt, Offenheit, Vertrauen und Achtung
sind die Grundlage fir eine gute Zusammenarbeit von Mensch zu Mensch - Gerade weil es
,menschelt”, sind diese Werte die Richtschnur unseres Denkens und Handelns.

Okonomisch rentabel - sozial ethisch & 6kologisch sinnvoll: Was spricht dagegen, Geld
profitabel und nachhaltig anzulegen? - Unsere Ausschlusskriterien sorgen daflr, dass kein

Geld unserer Mandanten in RUstungsunternehmen, in die Suchtmittelindustrie, in die fossile
Energieerzeugung, in Unternehmen mit Tierversuchen flie3t. Mit ausgewahlten Geldanlagen
unterstttzen Sie Unternehmen und Projekte, die den Menschen, der Gesellschaft und der
Umwelt dienen. Das sind Anlagen, die Zukunftsthemen wie z.B. erneuerbare Energien, Recycling,
Gesundheitswesen, okologisches Bauwesen, energieeffiziente Transportsysteme férdern.

Mit Herz und Verstand entwickeln wir auch Ihr nachhaltiges Finanzkonzept. Ein Anruf gentigt!

FINANZBERATUNG MIT
MEHRWERT.

VON MENSCH ZU MENSCH.
EINFACH. GUT. NACHHALTIG.
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allem, was diese darstellen. Man merkt, dass er immer auf dem neuesten
Stand ist und die Wettbewerber samt Produkte sehr gut kennt. Die
Qualitat der Betreuung stimmt also auch.
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Das Konzept der MehrWert steht fiir einen
Richtungswechsel in der Finanzberatung:

Weil immer mehr Menschen mit ihren Geldanlagen nicht allein Profite erwirtschaften wollen,
sondern ihr Geld auch verantwortungsbewusst anlegen mochten, gehen wir gemeinsam neue
Wege mit einer nachhaltigen Finanzgestaltung.

Wer wir sind:
Die MehrWert GmbH fir Finanzberatung und Vermittlung haben wir 2010 in Bamberg als ein
von Banken und Versicherungen unabhangiges Beratungshaus gegriindet.

Was wir tun:

Wir beraten Menschen in den Bereichen nachhaltige Geldanlagen, strategische Vermogens-
planung, private Altersvorsorge, betriebliche Altersvorsorge und Absicherungslésungen wie z.B.
die Berufsunfahigkeit. Die Unternehmensausrichtung auf nachhaltige und griine Anlagen- und
Altersvorsorgestrategien wird nicht nur durch unsere zertifizierten ,Fachberater fir nachhaltiges

Investment” ermoglicht, sondern ist aufgrund unserer Werte fir uns logisches Selbstverstandnis.

Fir was wir stehen & was uns antreibt:

Unsere Leidenschaft ist die Beratung von Menschen! Unser Antrieb ist die Nachhaltigkeit!
Gemeinsam mit unseren Mandanten engagieren wir uns mit nachhaltigen Geldanlagen

und Versicherungen fir eine nachhaltige Wirtschaftsweise, so dass Werte und Nachhaltigkeit
in unserer Welt an Gewicht gewinnen und diese lebenswert bleibt. Klarheit, Achtung,
Wertschatzung und Vertrauen sind dabei das Fundament einer langfristigen und tragfahigen
Beziehung. Gemeinsam bilden diese Werte die Grundlage unseres Handelns.

Das ist mehr wert!

Was Sie davon haben:

Mit unserer ganzheitlichen Beratung begleiten wir Sie langfristig und unterstitzen Sie dabei,
lhre finanziellen Vorstellungen und Lebensziele zu erreichen. Engagiert und zuverlassig
entwickeln wir fur Sie prazise Finanz- und Altersvorsorgestrategien. Wir teilen die Verantwortung
mit Ihnen, indem wir Gelder in qualitativ hochwertige Finanzprodukte lenken, die neben einer
okonomischen Rentabilitat flr Sie auch der Gesellschaft und der Umwelt dienen.

Das gibt Ihnen Perspektive, Sicherheit und Sinn!

Der Ablauf einer MehrWert-Beratung:

1. lhre Idee:
Ihr Anliegen, Ihr Wunsch (Geld anlegen,
Vorsorgen, Absichern...) als Motivation.

2. Gemeinsames Gesprach:
Kennenlernen, Arbeit und Nutzen vorstellen.

3. Bestandsaufnahme:

Planung der konkreten Ziele, Vorstellungen,
Winsche, vorhandene Gelder und Vertrage
besprechen.

4. Teamgesprach intern:
Anonym, Know-how bindeln

fur hohe Qualitat.

.

5. Konzepterarbeitung:
Berechnungen erstellen, Anlagestrategien
entwickeln, Ruhestandsplanung.

6. Prasentation:

Vorstellung und Besprechung des
Konzeptes. Ist und Soll Situation darstellen.
Konkrete Losungen aufzeigen.
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7. Umsetzung:
Konzept wird bei Gefallen umgesetzt.
Nachhaltige Produkte werden eingesetzt.
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9. Empfehlung:
Helfen Sie mit und sagen
Sie es weiter.
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8. Begleitung und Service:
MehrWert-Service, Elektronische Kundenakte.




